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[image: Xenagos Sales-Indikator Q1 2015]Frankfurt am Main (pts007/29.05.2015/09:30) - Positive Konjunktursignale auch aus dem Vertrieb: Zum zweiten Mal in Folge kann der Xenagos Sales-Indikator zulegen: Im ersten Quartal 2015 stiegen sowohl Neukundengeschäft als auch die absolute Angebotshöhe und schoben so den Gesamtindikator auf einen Wert von 28,97.


Geschäfte werden im Vertrieb gemacht, so lautet ein verbreitetes Sprichwort. Und die Geschäfte laufen gut in diesen Tagen in Deutschland. So gut, dass das Vertriebspersonal der Unternehmen erneut von höheren Angebotswerten und mehr Neukunden berichten kann.

Seit 2006 befragt die auf Vertrieb spezialisierte Personalberatung Xenagos ausgewählte Verkäufer aus einem Pool von über 35.000 Vertriebsspezialisten zum Verlauf ihrer Angebote im abgelaufenen Quartal. Für das erste Quartal des laufenden Jahres fallen die Ergebnisse erneut positiv aus - in der letzten Befragung für das vierte Quartal 2014 legten die Werte ebenfalls zu. Die Neukundenquote steigt in Q1 um 4,23 Punkte auf 29,74. Die gesamte Angebotshöhe verzeichnet ein Plus von 0,31 und liegt damit aktuell bei 28,21. Der aus den Werten zusammengesetzte Gesamt-Indikator erreicht damit 28,97 Punkte (+2,27).

Betrachtet man die einzelnen Funktionen im Vertrieb, so sehen Führungskräfte die Lage oft anders als Verkäufer im Feld. Letztere haben in der Regel den direkten Kontakt zum Kunden und lassen sich tendenziell weniger von der allgemeinen Stimmung beeinflussen als ihre Vorgesetzten. Im ersten Quartal 2015 kommen die positiven Impulse des Indikators anders als im Vorquartal von den Führungskräften: Bei ihnen steigt der Wert von 27,94 im vierten Quartal 2014 auf 31,19 im abgelaufenen Q1 2015. Bei den Verkäufern ohne Führungsverantwortung ist die Veränderung vergleichsweise gering - hier steigt der Indikator um 0,68 auf 23,81 Punkte.

Kaum eine andere Frage beschäftigt Entscheider in der Wirtschaft so sehr wie die Zukunftsaussichten. Deshalb fragt Xenagos diejenigen, die es wissen müssen: Die Vertriebsexperten. Aus rund 37.000 Vertriebsfachleuten werden ausgewählte Vertriebs- und Führungskräfte per Onlineerhebung befragt. Wie niemand sonst beobachten sie die Kaufbereitschaft der Kunden. Der Xenagos Sales-Indikator gibt seit 2006 Auskunft über die Auftragslage der kommenden Monate. Dazu folgt er dem gleichen Umfrage-Konzept wie der ifo-Geschäftsklimaindex. Allerdings richtet sich die Xenagos-Umfrage direkt und ausschließlich an Vertriebsspezialisten.

Pressekontakt Deutschland:
Xenagos GmbH, Christopher Funk, Löwengasse 27, 60385 Frankfurt
Telefon Frankfurt: +49.(0)69.20 45 63-10

Pressekontakt Österreich:
Xenagos GmbH, Mag. Stefan Siedler, Wiener Straße 131, 4020 Linz
Telefon Linz: +43.(0)732.341 037-31

E-Mail: 
 Diese E-Mail-Adresse ist gegen Spambots geschützt! JavaScript muss aktiviert werden, damit sie angezeigt werden kann.
 
Twitter: http://twitter.com/Xenagos
http://www.xenagos.de
http://www.xenagos.at

Xenagos - Die Personalberatung für Vertrieb und Verkauf:
Deutschlands Spezialist für die moderne, effiziente und erfolgreiche Besetzung von Vertriebspositionen - zum Festpreis und mit Garantie. Über 550 Kunden vertrauen uns seit 2005 die Suche nach ihren Vertriebsprofis an. Sie kommen aus allen Branchen und reichen vom erfolgreichen Mittelstandsunternehmen bis zum Global Player. Wir besetzen schnell und effizient Positionen im Vertrieb und in kundennahen Bereichen - in allen Branchen, deutschlandweit und international. Wir bieten Erfahrung, umfassendes Know-how im Vertrieb, moderne Methoden, schnelle Ergebnisse und unbedingte Qualität. In Seminaren und auf Kongressen geben wir unser einzigartiges Fachwissen über Vertrieb und Vertriebspersonal an unsere Kunden weiter.

(Ende)

Aussender:  Xenagos GmbH
Ansprechpartner:  Christopher Funk
E-Mail:  
 Diese E-Mail-Adresse ist gegen Spambots geschützt! JavaScript muss aktiviert werden, damit sie angezeigt werden kann.
 

Tel.:  +49 69 204 563-10
Website: www.xenagos.de





[ Quelle:  http://www.pressetext.com/news/20150529007 ]


[ Foto: http://www.pressetext.com/news/media/20150529007 ]

Fotohinweis:  Xenagos Sales-Indikator Q1 2015
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